Kaum ein anderer Wirtschaftszweig erfahrt zurzeit eine vergleichbare offentliche Aufmerk-
samkeit wie die Energiewirtschaft. Die Entscheidung zum Atomausstieg und zukinftige
Energiekonzepte beschaftigen nicht nur den Privatverbraucher, sondern stellen auch Unter-
nehmen vor neue Fragestellungen.

abei ist die Energiebeschaffung | | Beschaffung fiir das Lieferjahr 2009
auch ohne die groBen Wende- 90,00

punkte, wie sie derzeit diskutiert

i N
werden, fur Unternehmen mit i ),‘_/ W \V\'\t‘
' g

erhohtem Aufwand verbunden. Seit der 70,00
Liberalisierung der europaischen Energie- ‘/nr‘/—/ .
. i 60,00 v WA
markte gegen Ende der 1990er Jahre wird “\, AN
Strom und Gas, éhnlich wie Wertpapiere, 50,00 -‘\”J‘v vw"“%
an Energiebtrsen zum Tagespreis gehan- 40.00
: Einkaufszeitpunkt Quartale Il - 1V 2009 | |

delt. Dies bietet Chancen, erfordert jedoch

permanente Beachtung der Entwicklungen U0 : -
; . o Einkaufszaitpunkt Quartal | 2009 |
und dartber hinaus Kenntnisse Uber den 20,00
eigenen individuellen Verbrauch, den so ge- spatester Einkaufszeitpunkt bei Standardvartragenl
nannten ,Lastgang”. Gerade fUr mittelstan- 10,00 [ Kostenvortell = 1 8 m |
dische Unternehmen ist es oftmals nicht 0,00 - -
oglich, fur die k | Mechani ® o Y
moglich, gr ie komplexen Mec lan.lsmen @@ (§§: S @9 @% &@: _@ q@ (159 qS§9 (}Q@
des Energiemarktes und zur Optimierung d’ 60 é’ "f N N
Q\- Q\ R q?‘ q, "P vy

des eigenen Verbrauchsverhaltens interne
Ressourcen zu schaffen.

Die EnTeWe GmbH, das Energie- und Tech-  zu generieren, die sonst nur Kunden mit erheblichem Energieverbrauch vorbehalten blie-
nologieblro Westfalen aus Anrdéchte, ver-  ben. EnTeWe Geschéaftsflihrer Dipl.-Ing. Thorsten Kleere verfligt, durch seinen beruflichen
folgt hier ein besonderes Konzept. Durch Werdegang im Netzbereich der RWE, dem Studium der Elektrotechnik an der Hochschule
die Blndelung von Energiekunden ist es in Soest sowie seiner Tatigkeit im Consultingbereich der Leipziger Energiebérse EEX, Uber
moglich, auch flr Kunden mit geringem profundes technisches Fachwissen und ist dazu mit den Mechanismen des liberalisierten
Stromverbrauch Sondervertrdge am Markt Marktes vertraut.
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Seit Grindung der EnTeWe GmbH im Jahre 2005 wurden Uber
200 Unternehmen des Mittelstandes betreut. Die Blindelung eini-
ger dieser Kunden resultiert in einem Einkaufskonzept, das sich
flexibel den wechselnden Preissituationen an der Energiebtrse EEX
anpassen lasst. Thorsten Kleere nennt dieses Konzept , Strukturier-
ter Einkauf”: ,Die Entwicklung des Energiemarktes macht neue Ein-
kaufskonzepte notig. Politische Entscheidungen und andere Ein-
flisse sorgen fur standige Bewegung in der Preissituation an den
Energieborsen. Die reguldren Vertrage der Energieversorger bieten
hier zu wenig Flexibilitat, um schnell reagieren zu kénnen. Durch
die Poolbildung war es moglich, flr unsere Kunden einen indivi-
duellen Liefervertrag entwickeln zu kénnen, der diese Flexibilitat
ermoglicht.”

Das Konzept des ,Strukturierten Einkaufs® beruht darauf, durch
Quartalsbeschaffung weitere Optimierungspotentiale zu generieren.
So mussen die Energiemengen bei Standardvertragen spatestens
im November des vorangehenden Lieferjahres beschafft werden.
Die Quartalsbeschaffung bietet hier bei besonderen Preissituati-
onen die Moglichkeit, Einkaufszeitpunkte bis in das Lieferjahr zu
verschieben. Gerade flr das Lieferjahr 2009 wurden beim Einkauf
deutliche Ersparnisse gegenlber den herkémmlichen Liefervertra-
gen erzielt (Bild 1).

Auch im aktuellen Jahr 2012 zeigt sich die Quartalsbeschaffung
als die effektivere Beschaffungsmethode.

In Niedrigpreisphasen hingegen ermaoglicht das Konzept durch den
Einkauf in Tranchen langfristige Eindeckung zum attraktiven Preis.
Hier ist bei Niedrigpreisphasen an der EEX die Eindeckung des
folgenden Lieferjahres oder weiterer Lieferjahre moglich. Thorsten
Kleere: ,Durch die Moglichkeit, adaquat auf sdmtliche Preisande-
rungen im Energiemarkt reagieren zu kdnnen, konnten wir die Kos-
ten unserer Kunden im Energiebereich signifikant senken.*

Die hierzu notwendigen stédndigen Betrachtungen und Analysen
des Energiepreisverlaufs werden durch die EnTeWe durchgefthrt,
so dass die Kunden keine internen Ressourcen dafir aufbauen
mussen. Die Dienstleistungen gehen dabei Uber die ausschlieBliche

Betrachtung der Bezugspreise hinaus. Auch die sténdig wechseln-
den Rahmenbedingungen finden ihre Berlcksichtigung. So missen
beispielsweise Unternehmen des produzierenden Gewerbes seit
2011 die ErmaBigung der Stromsteuer aktiv zurlickfordern. Die
verschiedenen Moglichkeiten der Verglinstigungen im Bereich der
Strom- und Energiesteuer werden von vielen Energieabnehmern
noch nicht ausgeschopft. Die betreuten Unternehmen erhalten
hier Beratung und Unterstitzung fUr die entsprechende Antragstel-
lung.

Zu den aktuellen Entwicklungen gehort auch die Novelle des Ge-
setzes fur Erneuerbare Energien (EEG-Novelle) in 2011. Die Ver-
glinstigungen des EEG-Satzes stehen aktuell viel mehr Unternehmen
als bislang zur Verfligung, sofern die notwendigen Parameter daftr
erfullt werden.

Auch bei weiteren staatlichen Abgaben oder den Netznutzungsent-
gelten sind Verglinstigungen moglich, die fur jedes Unternehmen
individuell betrachtet werden mussen.

©jetat kosten'osen
o Beratung-"term‘
., Vere-‘nbaren

- P
- . .

LEISTUNGSSTARK BIS- -
INS KLEINSTE DETAIL

lhr Partner fur IT-Security
in Ostwestfalen-Lippe

m Firewall m Verschlisselung
m VPN m Mobile Security
m Anti-Spam, Anti-Virus, m Endpoint Security

Anti-Spyware (Fi:RTINET
m,‘

Erfahren Sie mehr liber unser Portfolio
und aktuelle Angebote unter www.brekom.de

BREKOM GmbH
Niederlassung Paderborn
Telefon 05251 54644-0
vertrieb@brekom.de
www.brekom.de

‘KOM

| markt & wirtschaft 6/2012

27



